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Ihre Aufgaben 

 Sie wirken bei der strategischen und operativen 

Vertriebsgebietsbearbeitung mit. 
 Hierbei besuchen Sie weiterführende Schulen und stellen 

unsere Produkte vor. 

 Sie setzen Ihre erlernten Vertriebsfähigkeiten ein und 

unterstützen die Außendienstmitarbeiter bei der Gewinnung 

von Neu- sowie bei der Sicherung von Bestandskunden.  

 Des Weiteren gehören die Betreuung von Ausstellungen 

sowie die Organisation von zielgruppengerechten Produkt-

präsentationen und überzeugende Beratungsgespräche zu 

Ihren Aufgaben. 

 Zusätzlich arbeiten Sie aktiv im Tagesgeschäft mit. 

  

Ihr Profil 

 Sie verfügen über ein erfolgreich abgeschlossenes 

universitäres Studium und besitzen idealerweise erste 

praktische Erfahrungen im Bereich Vertrieb.  

 Sie überzeugen durch Ihre hohe Affinität zum Bildungswesen. 

 Sie haben Spaß am Umgang mit Kunden und überzeugen 

durch Ihr gewinnbringendes und sympathisches Auftreten.  

 Sie sind ein/e echte Teamplayer/in und zeichnen sich durch 

Kommunikationsstärke sowie ausgeprägte Präsentations-

fähigkeiten aus. 

 Sie besitzen einen Führerschein der Klasse B. 

 Darüber hinaus sind Sie engagiert, belastbar und arbeiten 

eigenverantwortlich. 

  
Das macht uns aus 
Bildung schafft Perspektiven. Die Ernst Klett Verlag GmbH ist eines der größten und erfolgreichsten Bildungsmedienunternehmen in 

Deutschland. Seit über 125 Jahren steht Klett damit für professionelle Lehr- und Lernmedien - von gedrucktem Material bis zu modernsten 

digitalen Anwendungen für Lehrer und Schüler. Wir laden Sie dazu ein, mit Ihren Kompetenzen und Qualifikationen die Bildung von heute für 

die Welt von morgen aktiv mitzugestalten. 

Das bieten wir Ihnen 
Sie erwartet ein interessantes, abwechslungsreiches Aufgabengebiet mit Spielraum für die Entwicklung eigener Ideen und deren Umsetzung, 

sowie die Möglichkeit, Erfahrungen in einem großen Medienunternehmen und im Außendienst zu sammeln. Eine gründliche Einarbeitung wird 

Sie auf Ihre neuen Aufgaben vorbereiten. Selbstverständlich erhalten Sie eine angemessene Vergütung sowie die erforderliche Ausstattung um 

die Aufgabe erfolgreich zu meistern. Eine Übernahme nach erfolgreich absolviertem Absolventenpraktikum in eine Festanstellung ist möglich. 

Absolventenpraktikant 
Vertrieb (w/m) 

Ihr Ansprechpartner 
Sie haben Fragen? Dann kontaktieren Sie gerne  

heute noch Ihren Ansprechpartner für diese Position: 

Katharina Plutz 

Personalsachbearbeiterin 

Ernst Klett Verlag GmbH 

Rotebühlstraße 77 

70178 Stuttgart 

0711 / 6672 - 1890 

Flexible Arbeitszeitmodelle 

 

Vergünstigungen für den Nahverkehr  
 

Betriebliche Gesundheitsförderung 
 

Spannende 
Entwicklungsmöglichkeiten 

angemessene Vergütung  

Offene & respektvolle 
Arbeitsatmosphäre  

Außendienst ab sofort befristet auf 6 - 9 Monate 

Bildung schafft Perspektive. 

Ihre Bewerbung 
Haben wir Ihr Interesse geweckt?  

Dann freuen wir uns auf Ihre Bewerbung über 

http://klett.talention.com oder folgenden QR-Code: 


