
 

 

• Akquise neuer Kunden: Sie identifizieren potenzielle Neukunden, analysieren deren Bedürfnisse und 
entwickeln individuelle Vertriebslösungen 

• Bestandskundenpflege: Sie betreuen bestehende Kunden und bauen langfristige Kundenbeziehungen 
aus 

• Produktpräsentationen: Sie präsentieren unsere Produkte VLB und VLB-TIX bei Kunden vor Ort, in 
Online-Meetings oder auf Branchenveranstaltungen 

• Markt- und Wettbewerbsanalyse: Sie beobachten Marktentwicklungen, identifizieren Trends und leiten 
daraus strategische Vertriebsansätze ab 

• Vertriebsstrategien entwickeln: Gemeinsam mit dem Team erarbeiten Sie Strategien, um unsere 
Produkte optimal am Markt zu positionieren 

• Messen und Veranstaltungen: Sie vertreten unser Unternehmen auf Branchenveranstaltungen und 
bauen Ihr Netzwerk aktiv aus 

 



 

• Akquisitionsstärke: Sie haben eine ausgeprägte Leidenschaft für den aktiven Vertrieb und die 
Neukundengewinnung. 

• Berufserfahrung: Idealerweise verfügen Sie über mehrjährige Erfahrung im Vertrieb, vorzugsweise im 
Bereich Verlagswesen oder Medien. 

• Kommunikationsstärke: Sie überzeugen durch sicheres Auftreten, ausgeprägte 
Kommunikationsfähigkeiten und Verhandlungsgeschick 

• Ergebnisorientierung: Sie arbeiten zielgerichtet und mit einer hohen Eigenmotivation 

• Technisches Verständnis: Sie haben eine Affinität für digitale Produkte und Datenmanagement 

• Teamgeist: Sie sind eine teamorientierte Persönlichkeit, die konstruktiv mit Kolleginnen und Kollegen 
zusammenarbeitet 

• Reisebereitschaft: Sie bringen die Bereitschaft für Kundentermine und Messebesuche mit 
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