
Bücher begeistern uns – Sie auch?  
Dann sind Sie bei CPI genau richtig!

Wir sind marktführender Mediendienstleister im Be-
reich des Monochrom-Buchdrucks in Europa und 
vereinen dabei die gesamte Wertschöpfungskette 
von der Druckvorstufe bis zum fertigen Buch unter 
einem Dach. 

Mit unseren 2500 Mitarbeitern an 14 Standorten in  
5 europäischen Ländern fertigen wir jährlich 430 
Millionen Bücher für den weltweiten Buchmarkt. 

Zur deutschen CPI-Organisation gehören die Stand-
orte CPI Clausen & Bosse in Leck, CPI Ebner & Spie-
gel in Ulm, CPI buchbücher.de in Birkach und CPI 
Moravia Books in Pohořelice (Tschechien).

In einer Branche, die permanent in Bewegung ist, in 
der Technik, Beratung und Kreation aus einer Hand 
angeboten werden, braucht man hochqualifizierte 
Mitarbeiter. Allrounder und Spezialisten, Menschen 
mit Medienkompetenz und Beratungsqualitäten, 
oder kurz:

Wir suchen Sie! 

print unlimited

 Business Development Manager B2B

Wir brauchen Sie, um Dienstleistungen zu identifizie-
ren und zu beschreiben, welche „Print“ wertvoll er-
gänzen.

Sie sollen Produkt- und Marktkonzepte entwickeln, 
um CPI als erfolgreichen Druck- und Servicedienst-
leister in der Industrie zu festigen, bzw. um die Mark-
position von CPI weiter auszubauen - alles mit dem 
Ziel der Ertragssteigerung. 

Ihre Aufgaben im Einzelnen: 

Bereich Print & Service:

•  Herausarbeiten der Kundenbedürfnisse

•  Identifizierung möglicher ergänzender Dienstleis-
tungen, vor allem in der Wertschöpfungskette  
zwischen Verlag / CPI / Buchkäufer

•  Ausgestaltung der Dienstleistungsideen bis hin 
zum potentiellen Angebot an Kunden

•  Bewertung des möglichen wirtschaftlichen Erfol-
ges der neuen Dienstleistungen und des Imple-
mentierungsaufwandes

•  Kontinuierliche Verbesserung von Prozess und An-
gebot mit dem Ziel der Ertragssteigerung

 
Bereich zukünftiger Marktqualifizierung:
•  Die Erstellung von marktspezifischen Vertriebsstra-

tegien (u.a. Marktsegmentation, Digitalisierung, 
Pricing & Effizienz, Kundenanalysen, …)

•  Durchführung von exemplarischer Kundenakquise 
sowie deren Vorbereitung in den relevanten 
Märkten

•  Vorbereitung und Durchführung von Schulungen 
der Vertriebsorganisation / Steuerung deren  
Effizienz

•  Unterstützung bei der Umsetzung der entwickel-
ten Strategie mit den Vertriebskollegen als auch 
bei ersten Kunden

Ihr Profil:

•  Abgeschlossenes Hochschulstudium oder ver-
gleichbare fachliche Qualifikation

•  Praxis im Projekt- und/oder Prozessmanagement 

•  Ausgeprägte analytische Fähigkeiten sowie ein 
gutes Verständnis für Prozesse

•  Kommunikations-, Kooperations- und Teamfähig-
keit sowie Spaß an kundenzentriertem Arbeiten

•  MS-Office-Power-User

•  Englisch in Wort und Schrift

•  Gültiger Führerschein, Reisebereitschaft

In der zu besetzenden Funktion unterstehen Sie  
direkt der Geschäftsleitung.

Die Tätigkeit kann weitgehend im Homeoffice aus-
geführt werden. 

Standort- sowie Kundenbesuche, Workshops und 
monatliche Treffen werden Reisen mit Übernach-
tungen voraussetzen. Spesen bzw. Reisekosten wer-
den natürlich erstattet.

Die Stelle könnte unmittelbar angetreten werden 
und ist unbefristet.

Senden Sie uns bitte Ihre Bewerbung unter Angabe 
Ihres möglichen Eintrittstermins entweder über un-
ser Online-Bewerberportal oder auch postalisch zu:

CPI Books GmbH 
Herr Dr. Jens Meisinger 
Birkstraße 10 
25917 Leck

Vorabinformationen erhalten Sie zudem gerne un-
ter der Rufnummer: 0 46 62 / 83-380.

Wir freuen uns auf Ihre Bewerbung!

https://cpi-print.de/de/cpi/karriere/

