
Sales Consultant (m/w/d) für Microsoft Dynamics 365
Business Central im DACH-Raum
in Vollzeit an unserem Kieler oder Hamburger Standort oder aus dem Homeoffice

Zum nächstmöglichen Zeitpunkt suchen wir eine/n:

Deine Aufgaben 

Du begeisterst und gewinnst Neukunden im DACH-Raum mit der Zielsetzung eine vertrauensvollen und
partnerschaftlichen Kundenbeziehungen aufzubauen
Du berätst Kunden lösungsorientiert bei Problemen rund um ihre IT-Infrastruktur und Systemanwendungen
Du bearbeitest Ausschreibungen und erstellst Angebote, Vertrags- und Konditionenverhandlungen führst du
selbstständig durch
Du organisierst und führst Moderationen, Workshop und Vorträge auf Kundenveranstaltungen durch 
Du übernimmst die Schnittstellenfunktion zwischen der Softwareentwicklung, dem Projektmanagement und dem Pre-
Sales Team

Gemeinsam mit dir digitalisieren wir die Verlags- und Medienbranche in Europa, Nordamerika und Asien.
Mit unserer Expertise und der weltweit einzigen, von Microsoft zertifizierten Verlagssoftware für diesen
Markt helfen wir Unternehmen dabei, wettbewerbsfähig zu bleiben und langfristig erfolgreich zu sein. So
leisten wir mit unserer Arbeit einen Beitrag zur globalen Medienvielfalt.

Als knk-Unternehmensgruppe beschäftigen wir derzeit rund 220 Mitarbeitende in Deutschland, Amerika,
Großbritannien und Frankreich.

JOIN OUR TEAM

knk Gruppe | knk Business Software AG

Sales
Consultant
(m/w/d)



Uns: Ein dynamisches, familiäres Team mit tollem Zusammenhalt und einer persönlichen „lockeren Atmosphäre“.
Wir bieten eine Unternehmenskultur mit viel Raum für Individualität, flache Hierarchien und einer offenen
Kommunikation über alle Ebenen
Neue Aufgaben: Verantwortungsvolles, strukturiertes und eigenständiges Arbeiten im Innovationsraum der
Medienbranche
Modernes Arbeiten: Tägliches Arbeiten mit neuen Microsoft Technologien
Abwechslung: Vielfältige und interessante Projekte mit namhaften Medienunternehmen sowie themenspezifische
Hackathons – extern wie intern
Perspektiven in einer wachsenden, profitablen Unternehmensgruppe, in der sich immer neue, reizvolle Aufgaben
und Spin-Offs ergeben
Entwicklungsmöglichkeiten: Persönliche und fachliche Entwicklungsperspektiven auf Basis eines professionellen
Kompetenzmodells
Zusammenhalt/Miteinander: Gemeinsame Aktivitäten und Events auch nach der Arbeit

Wir bieten Dir 

Wirtschaftswissenschaftliches- oder Informatikstudium oder eine abgeschlossene Ausbildung mit entsprechender
Berufserfahrung
Mindestens 5 Jahre Erfahrung im beratungsintensiven Vertrieb von ERP-Software, idealerweise Microsoft Dynamics
Business Central
Idealerweise Erfahrungen im Medien- und Verlagsumfeld
Mit deinen hervorragenden Präsentations- und Kommunikationsfähigkeiten begeisterst du unsere Kunden
Du verstehst dich als Berater unserer Kunden und gehst begegnest ihnen empathisch und vertrauensvoll
In deiner täglichen Arbeit handelst du lösungsorientiert und pragmatisch, auch in stressigen Situationen bewahrst
du eine positive Grundhaltung
Fundierte Kenntnisse in der Anwendung des MS-Offices Paketes
Sehr gute Deutsch- und Englischkenntnisse

Kontakt:
Fabienne Hélène Bechara
knk Gruppe

Fleethörn 1–7 • 24103 Kiel
Tel.: +49 (0)431/ 57972-0
E-Mail: karriere@knk.de
Website: www.knk.de/karriere

WERDE TEIL
UNSERES
TEAMS!

Deine Qualifikationen 
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QR-Code scannen
und direkt bewerben.


